Belscript – ZIN in de Feestdagen (voor prospecten)
Doel: Nieuwe klanten telefonisch benaderen voor boekingen in december–januari met 10% korting.
Opening:
Goedemiddag, met Justus van Kloosterhotel ZIN. Voor mijn afstudeeropdracht bel ik bedrijven om hen kennis te laten maken met onze vergaderlocatie en in het bijzonder met de kerst.
· Spreek ik met [naam]?
· Bent u bekend met ZIN of is dit de eerste keer dat u van ons hoort?
Overgang naar kerstaanbod:
We hebben nog wat ruimte in december en januari, en ik wilde graag iets speciaals aanbieden: 10% korting op nieuwe boekingen.
Bij ZIN ademt alles de kerstsfeer: warm, gezellig en sfeervol, met feestelijke kerstlunches, warme chocolademelk en een glaasje glühwein. Perfect voor dat echte wintergevoel.
Afsluiting / Call-to-action:
Hebben jullie in die periode nog een vergadering, bijeenkomst, eindejaar borrel of nieuwjaar inwijding gepland?
· Zullen we samen een datum bekijken?
· Of zal ik een vrijblijvend voorstel per mail sturen?
Eventuele follow-up:
· Bij interesse: Top! Ik noteer het en stuur vandaag nog een vrijblijvende offerte inclusief 10% korting.
· Bij twijfel: Geen probleem, ik stuur graag sfeerimpressies en extra informatie per mail zodat jullie rustig kunnen kijken. Klopt uw mailadres nog?

